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sta obra de reciente aparicién, con un len-
guaje riguroso y perfectamente legible, nos in-
troduce en el drea de la Psicologfa Econdmica,
presentandola como una disciplina mas amplia
que la Psicologia del consumidor o la Psicolo-
gfa de la Empresa, con las que guarda relacion
pero que ne la limitan. £l libro esta propuesto
como obra de consulta para estudiosos e inte-
resados en el drea, tanto desde la Psicologia
como la Economia, si bien hace mencién espe-
cial a los estudiantes de Psicologia, dado que
estos contenidos son parte sustancial de ma-
terias pertenecientes a los nuevos planes de
estudio.

En este escrito se establecen las bases tedri-
cas, conceptuales y metodoldgicas de la Psico-
logfa Econémica. Al decir del propio autor: «se
pretende.. que tengan suficiente informacién
respecto: de las relaciones que de un modo u
otro se han producido -y se estdn producien-
do- entre la economia y la psicologia; el proce-
5o de surgimiento, desarrollo vy consolidacidn
de la psicologia econdmica junto con su con-
ceptualizacidn y objeto; las alternativas tedricas
y metodoldgicas que mejor la caracterizan; al-
gunos de los modelos, de entre los mas rele-
vantes, que se han propuesto para el estudio e
investigacién de las conductas econdmicas; y,
finalmente, las dreas de investigacién y desa-
rrollo junto con las tendencias que presupone-
mos en su futura evolucions.

Entrando mas detalladamente en los conte-
nidos de los seis capitulos que componen el
libro, vemos como en el primero de ellos el
profesor Quintanilla nos muestra los inicios de
la confluencia entre las ciencias psicoldgicas y
econdmica, asi como su base filosdfica/psicold-
gica, desde la consideracién del Homo
Economicus y el papel de la teorfa del hedonis-
mo, hasta las importantes aportaciones de G.
Katona superando esta vision del ser humano
mecdnica y racionalista.

El segundo capitulo, en linea con el anterior,
desarrolla de forma mas detallada la evolucion
histdrica de esta disciplina, situando sus inicios
formales alrededor de la Il Guerra Mundial, y
con las aportaciones pioneras de Gabriel Tar-
de, el andlisis de la conducta econdmica de
George Katona y sus discipulos, y las investiga-
ciones motivacionales y del papel de los sim-
bolos de Ernest Dichter, Este capitulo concluye

presentando la panordmica actual, caracteriza-
da por su pluridisciplinaridad, el anclaje en cen-
tros universitarios y la participacion internacio-
nal; asi como un epigrafe sobre su desarrollo
en Espafia, producido con cierto retraso y vin-
culado al Colegio Oficial de Psicélogos.

La definicién conceptual y objeto de la Psi-
cologia Econdmica se presenta en el Capftulo
tres. En este se caracteriza y delimita la con-
ducta econdmica, entendida como conducta so-
cial y dindmica, en la que los procesos de sim-
bolizacién juegan un impertante papel. Asimis-
mo, mencicnando la existencia de multiples
definiciones, recoge sus principales componen-
tes: motivacion, actitudes, toma de decisiones y
conflicto/cooperacién en la consecucion, repar-
to y consumo de riqueza y recurscs. Por otra
parte, sefiala el cambio conceptual desde la
concepcidn del hombre-méquina Taylorista al
hombre-social de los experimentos de
Hawthorne; presentando también de manera
critica el papel de los conceptos de egoismo y
racionalidad en la explicacién de la conducta
econdmica.

El Capitulo cuatro enmarca esta disciplina, tan-
to entre las ciencias sociales, que estudian la
realidad de las interacciones sociales, como drea
de la Psicologia Social aplicada. Asi, refiere la
conducta econdmica desde teorfas generales
mas amplias como la teorfa de! intercambio, la
teorfa del interaccionismo simbdlico v la tecria
de las representaciones sociales. lgualmente,
aborda de manera sucinta pero muy acertada-
mente el sentido interdisciplinar de esta drea
de conocimiento y su ubicacidn en las cldsicas
aunque quizd no adecuadas dicotomias entre
la investigacidn bdsica o aplicada, y entre la teo-
ria y la practica profesional.

Las teorias y modelos explicativos de la con-
ducta econdmica se presentan en el capitulo
cinco, estructurados en dos bloques. Un pri-
mero que recoge los primeros modelos: el mo-
delo de la causacién psicoldgica de la conducta
econdmica de G. Tarde, partiendo de los con-
ceptos de deseo y creencia; el sistema econd-
mice de |. Keynes y su tecrizacion sobre la pro-
pensién al consumo y a la inversién/ahorro; y
el Modelo cognitivo de G. Katona, que resalta
el papel de las expectativas y las actitudes. En
un segundo bloque, se presentan tres de los
principales modelos explicativos actuales: el

Modelo ternario v grafico «previsional» de P
Albou, que reconoce la importancia de la base
econdmicay de la triada establecida por Engels
-economia politica, filosofia y socialismo-; el
Modelo de F. von Raaij, que se centra en la re-
troalimentacién entre la conducta econdmica
y las condiciones del medio; y el Paradigma de
causacion dual de Lea, Tarpy y Webley, que en
concordancia con el anterior; considera que la
conducta determina el curso de los asuntos
£Conémicos Yy viceversa.

En el ditimo Capitulo 6, se presenta el campo
de aplicacién y desarrollo de la Psicologia Eco-
ndmica. Por una parte se indica como la macro
y la microeconomia afectan de manera inte-
ractiva y complementaria a los factores psico-
l6gicos (actitudes, decisiones, conducta y emo-
ciones); y por otra, que relacion tiene esta dis-
ciplina con la Psicologia del Marketing y la Psi-
cologfa del Trabajo y las Organizaciones.

En conjunto, se trata de una obra que, con
inusual acierto, combina la introduccidn a un
tema con un contenido substancial y riguroso.
La esiructura diddctica (resumen inicial, inclu-
sién de textos para su lectura,..) y la claridad
expositiva de su lenguaje convierte este libro
en un material de estudio de fdcil manejo. Por
ultimo, sélo afadir que si algo se le podria criti-
car es quizd que no sea mas extenso, ya que
son muchas las inquietudes vy los deseos de
profundizar que su lectura despierta.

Por: Enrique Cantén Chirivella
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